
HUMANUM recrute pour son client, un vignoble en appellations satellites de St-Emilion, 
un Responsable des Ventes H/F. 

Après un gros travail de restructuration entamé par les propriétaires lors du rachat du 
domaine en 2009, la propriété commercialise actuellement 3 vins rouges et un vin blanc 
(chardonnay), sur des appellations satellites de St-Emilion, qui sont reconnus comme 
des fleurons de leurs appellations. Le vignoble d'une vingtaine d'hectares est conseillé 
depuis 2019 par le laboratoire Michel Rolland et continue sa montée en gamme 
qualitative. Il est actuellement certifié en agriculture biologique. 

Nos bouteilles, positionnées entre 16 et 80€ à l'unité, s'adressent à une clientèle 
exigeante, qu'il s'agisse de professionnels (CHR, cavistes) ou de particuliers. 

Missions : 

En tant que Responsable des Ventes, vous serez le moteur de notre développement 
commercial. Rattaché directement aux propriétaires, vous : 

• Développerez les ventes : vous mettrez à profit votre réseau et votre expertise 
pour commercialiser nos vins auprès des professionnels (CHR, cavistes) et des 
particuliers en France, ainsi qu'auprès d'importateurs exclusifs dans plus de 30 
pays. 

• Gérerez la distribution : vous assurerez la vente en direct de nos vins, de la 
production actuelle de 60 000 bouteilles/an à l'objectif de 80 000 bouteilles/an à 
l'horizon 2025-2026. 

• Promouvrez l'image du domaine : vous participerez à des actions de marketing, 
de relations presse et d'œnotourisme, en collaboration avec l'équipe en place. 

En plus des propriétaires, vous collaborerez avec la Responsable Administrative, le 
Chargé Oenotouristique, le Chef de Culture et le Maitre de Chais au quotidien. Vous 
serez amené également à vous investir sur des missions annexes de marketing, presse, 
œnotourisme ... en collaboration avec le reste de l'équipe. 

Profil recherché : 

• Expérience dans la vente de vins et l'œnotourisme. 

• Réseau de contacts établi. 

• Bonnes capacités de communication. 

• Excellente maîtrise de l'anglais. 

• Esprit d'équipe et flexibilité. 

Merci d’envoyer LM + CV sur Lcrop@humanum-rh.fr à l’attention de Laurent Crop 
(Cabinet HUMANUM) 
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